Przedstawiciel Handlowy
lokalizacja: woj. tédzkie

Dlaczego GIG?

Ponad 95-letnie doswiadczenie, ok. 500-osobowy zespdt, w tym naukowcoéw ibadaczy, 18
nowoczesnych - wyposazonych w unikatowe stanowiska pomiarowe - laboratoriéw badawczych i
wzorcujgcych, akredytowanych w Polskim Centrum Akredytacji, oraz jedyna w Europie kopalnia
doswiadczalna ,,Barbara”. Tak, w najwiekszym skrécie, prezentuje sie obecnie potencjat Gtéwnego
Instytutu Goérnictwa, pozwalajacy podejmowac najbardziej ambitne projekty, dajgc jednoczesnie
gwarancje ich rzetelnej realizacji oraz skutecznej komercjalizacji. Zespoty badawcze Instytutu
wykonujg w ciggu roku okofto 100 zadan statutowych, 60 projektéw oraz 4000 prac badawczo-
ustugowych.

Zadania:

sprzedaz produktow/ustug GIG na terenie wojewddztwa tddzkiego, kujawsko-pomorskiego i
pomorskiego

— poszukiwanie i pozyskiwanie Klientéw

— realizacja wyznaczonych celdw sprzedazowych

— opieka posprzedazowa

— rozpoznawanie technicznych potrzeb Klienta i dopasowywanie do nich produktéw GIG
— identyfikacja produktow/rozwigzan stanowigcych potencjat rozwojowy dla Klientow

— przygotowywanie ofert handlowych we wspétpracy z zaktadem naukowo-badawczym
— doradztwo i wsparcie techniczne w zakresie $wiadczonej oferty

— analiza dokumentacji przetargowej oraz dokumentacji techniczne;j

— nadzdr nad realizacjg procesu sprzedazy

— biezgce raportowanie dziatan w systemie CRM i wspétpraca z zespotem marketingu

— budowanie i utrzymywanie relacji dtugoterminowych z Klientami

— reprezentowanie firmy na targach i wystawach branzowych

— poszukiwanie partnerdw - ustuga komplementarna (zleceniodawca/podwykonawca)
— uczestniczenie w pracach koncepcyjnych przy nowym produkcie i materiatach
marketingowych

Wymagania:

— udokumentowane doswiadczenie w sprzedazy B2B

— gotowos¢ do czestych wyjazdéw stuzbowych

— wyksztatcenie $rednie/wyzsze techniczne

— umiejetnos¢ czytania dokumentacji technicznej i przetargowej

— doktadnos$é, samodzielnos¢, umiejetnosé pracy pod presjg czasu

— determinacja w dazeniu do realizacji wyznaczonych celéw

— mile widziane do$wiadczenie w branzy przemystowej oraz JST

— ptynna obstuga komputera w zakresie programéw biurowych oraz typu CRM
— aktywne prawo jazdy kat. B.



— mile widziane referencje z poprzednich miejsc pracy
Oferujemy:

— Zatrudnienie na umowe o prace

—  Woysokos¢ premii uzalezniona od wynikéw sprzedazy

— Region sprzedazy na wytgcznosc

— Pomoc we wdrozeniu w struktury instytutu

— Bardzo dobrg atmosfere pracy wsrdéd ludzi tworzacych zgrany zespét

— Dostep do najnowszych technologii w zakresie oprogramowania i sprzetu stosowanych w
branzy przemystowej

— Uczestnictwo we wdrazaniu innowacyjnych rozwigzan

— Prace w organizacji o stabilnej pozycji rynkowej

— Mozliwos¢ rozwoju osobistego i zdobywania wiedzy w jednym z najwiekszych instytutéw
resortowych

— Narzedzia pracy: samochdd stuzbowy (miejski/kompakt), komputer, telefon



